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Mit Erfolg zum nichsten offentlichen Auftrag — Die
Bearbeitung von Qualitdtsausschreibungen in Theorie und Praxis

Gewinnen durch Wissen

Offentliche Arbeiten werden zuweilen nach dem Kriterium des glnstigsten Preises, zuweilen
nach jenem des sogenannten wirtschaftlich giinstigsten Angebots ausgeschrieben. In diesem
zweiten Fall mussen sich Bieter gut vorbereiten, um die Chancen auf einen Zuschlag zu wahren.

Bozen— Gerade in Zeiten, wo die Nach-
frage nach Bauleistungen deutlich zu-
riickgegangen ist, kommt den 6ffentli-
chen Arbeiten eine besondere Bedeu-
tung fiir die Beschiftigung im Bausek-
tor zu. Auftrige im Gesamtwert von
iber einer Million Euro miissen dabei
offentlich ausgeschrieben werden, da-
runter kann auch eine Vergabe mit ei-
ner beschriinkten Ausschreibung un-
ter Einladung von mindestens fiinf (bis
500.000 Euro) oder mindestens zehn
Bietern (iiber 500.000 Euro) erfolgen.

Aber Ausschreibung ist nicht gleich
Ausschreibung. In manchen Fillen wih-
len Verwaltungen als Kriterium nach
verschiedenen Methoden das preis-
glinstigste Angebot, in anderen gehen
sie davon aus, dass billig im Endeffekt
nicht immer giinstig ist, weshalb sie den
Zuschlag aufgrund des wirtschaftlich
glinstigsten Angebots erteilen. Wirt-
schaftlich giinstig heift, dass Preis und
Qualitit beriicksichtigt werden.

Um es vorwegzunehmen: Die Vor-
bereitung von offentlichen Ausschrei-
bungen mit dem Kriterium des wirt-
schaftlich giinstigsten Angebotes und
die Vergabe der Auftrige aufgrund ei-
ner solchen Ausschreibung ist ein kom-
plexer und zeitaufwendiger Prozess.
Die offentlichen Auftraggeber sind

mit einer umfang-

Komplexerund  reichen Gesetzge-
zeitaufwendiger bung sowie mit ei-
Prozess ner starken Dyna-

mik an Anderun-
gen der rechtlichen Bestimmungen
konfrontiert, weshalb jetzt mit Lan-
desgesetz beschlossen worden ist, eine
zentrale Vergabestelle einzurichten,
iiber die alle Auftrige des Landes und
von Organisationen in dessen Einfluss-
bereich und - so scheint es - von Ge-
meinden unter 5.000 Einwohnern ab-
gewickelt werden miissen. Allerdings
koénnen die Gemeinden bestimmen,
welche Firmen zu einem beschrink-
ten Wettbewerb eingeladen werden
und — wenn es sich um einen offentli-
chen Wettbewerb handelt — nach wel-
chen Kriterien der Wettbewerb abge-
wickelt wird. ’

Mit dem Kriterium des giinstigsten
Preises sind die meisten Anbieter ver-
traut, denn da gilt es einfach, die ein-
zelnen Positionen mit dem eigenen
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Erfolg bei Ausschreibungen

Wer die Regeln kennt gewinnt” lau-
tet das Motto eines Kurses von LVH
und Pronarm Consulting zum Thema
~Mit Erfolg zum nachsten offentli-
chen Auftrag”.

Die Weiterbildung beginnt am
Freitag, 20. Jinner (9 bis 13 Uhr)
mit einer Erlduterung der gesetz-
lichen Grundlagen mit Schwer-
punkt auf der praktischen Umset-
zung und den Schwierigkeiten von
der Ausschreibung bis zum Zuschlag
und vom Vertragsabschluss bis zur
Abnahme.

Am Samstag, 21. Janner (9 bis 13
Uhr) geht es dann um Ausschrei-
bungen nach dem Kriterium des
wirtschaftlich giinstigsten Ange-
bots. Die Darstellung eines typi-
schen Ablaufs einer Qualitats-
ausschreibung erleichtert den
Teilnehmern den Einstieg in die
danach folgende praktische Ausar-

beitung der Ausschreibungsunterlagen.
Es geht um die Kriterien, Bewertungs-
methoden, die Unterlagen fiir die Qua-
litatsausschreibung, um die haufigs-
ten Fehler und die Frage, wie Bewerber
punkten kinnen,

Bei einem Workshop am Freitag,

27. Janner, geht es dann um die Abgabe
eines wirtschaftlich giinstigsten Ange-
bots, um eine Analyse der erforderlichen
Qualitdtsunterlagen und um die Fehler
und Ausschlussgriinde.

Der durchgdngig praktische Aufbau
der Weiterbildung beinhaltet zudem die
Simulation einer elektronischen Vergabe
(am Samstag, 28. Janner, 9 bis 13 Uhr).
Dafiir wird die Benutzung des elektroni-
schen Vergabeportals des Landes erklart
und eine vorbereitete Ausschreibung ein-
gegeben. Die Teilnehmer bekommen die
Maglichkeit, alle Schritte fiir die Einrei-
chung der digitalen Angebote ausfiihrlich
zu simulieren,

Das Kursangebot wird mit einem Pra-
xistest im eigenen Betrieb erganzt. Alle
Teilnehmer konnen eine Beratung fiir die
Ausarbeitung der Untertagen fiir eine
aktuell verdffentlichte Ausschreibung
in Anspruch nehmen, wobei auch eine
gemeinsame Uberpriifung der Unterla-
gen, die korrekte Anbringung der digi-
talen Unterschrift und die Eingabe der
Angebote ins elektronische Vergabepor-
tal vorgenommen wird (jeweils ein hal-
ber Tag nach Vereinbarung).

Die Kosten fiir LVH-Mitglieder belau-
fen sich auf 990, fiir Nichtmitglieder
auf 1.246 Euro zzgl. MwSt. Anmeldun-
gen kénnen iiber die Homepage des LVH
(www.lvh.it) oder per E-Mail an innova-
tion@lvh.it erfolgen. Anmeldeschluss ist
am 16. Janner.

Nahere Informationen bei einer Ver-
anstaltung am LVH-Sitz in Bozen, Mitter-
weg, am Donnerstag, 12. Janner, 19 Uhr
oder telefonisch unter 0471-323 225.

besten Preis zu versehen und am Ende
kommt eine Gesamtsumme heraus, die
oft auch als Prozentabschlag auf den
Ausschreibungspreis dargestellt wird.
Ganz anders ist die Situation, wenn es
um das wirtschaftlich giinstigste An-
gebot geht. In diesem Fall zihlt ndm:
lich neben dem Preis auch die Qualitit
Die ausschreibende Verwaltung stellt ir
den Unterlagen prizise Qualititsanfor
derungen, und die Ausschreibungsteil
nehmer miissen in ihren Bewerbungs
unterlagen nachweisen, wie sie diese er
filllen. Genau diese beiden Punkte — die
Beschreibung der Anforderungen unc
der Nachweis der Leistungen —sind dic
beiden zentralen Themen dieser Aus
schreibungsart.

Dabei gilt es zu wissen, in welcher
Unterlagen die Qualititskriterien unc
-klauseln enthalten sind und sich eir
Kklares Bild von den Wettbewerbsbedin
gungen, der Bekanntmachung und der
notwendigen Qualititsfaszikeln zu ma
chen. Neben der Analyse der Ausschrei
bungsunterlagen muss ein besondere:
Augenmerk auf die Bewertungskrite
rien gelegt werden, das heiftt, ein Be
werber muss sich ein genaues Bild da
von machen, was fiir die Verwaltung
bzw. Vergabestelle wirklich zahlt. Ge
rade im Hinblick auf die Qualititskrite
rien gibt es eine Reihe von Stolperstei
nen, die unerfahrenen Wettbewerbs
teilnehmern zum Verhingnis werden
da ihnen bestimmte Anforderunge:
unklar sind oder sie andere missverste
hen. Ein schoner Aufsatz, aber am The
ma vorbeigeschrieben, heif3t es in die
sem Fall. Klarheit sollte auch tiber di
Vorgehensweise bei der Bewertung de
technisch-qualitativen Angebote herr
schen. Wichtig ist das Wissen um da
Bewertungsprotokoll und die dami
verbundene Problematik der Auftei
lung in Unterkriterien, um die Begriin
dungen und den Ermessensspielraun
der Bewertungskommission. Nur we
die derzeit giiltigen Bewertungsmethc
den kennt und sich entsprechend vor
bereitet, hat gute Aussichten, das bes
sere Ende fiir sich zu haben.

Die Ausschreibungen sind in ihre
Gestaltung vielfdltig, und entsprechem
miissen die Reaktionen sein. Es ist un
moglich, in einem Zeitungsartikel ein
nitzliche Beschreibung zu geben. De
Landesverband der Handwerker (LVH
veranstaltet deshalb ab 20. Janner in Zv
sammenarbeit mit dem Beratungsur
ternehmen Pronorm Consulting (Pat
lina Schwarz, Ulrich Raffeiner) eine:
umfassenden Kurs fiir alle Firmen, di
sich gezielt auf eine erfolgreiche Tei.
nahme an 6ffentlichen Ausschreibur
gen vorbereiten wollen. Die Veransta
tung ist sowohl fiir Mitglieder als auc
fiir Nichtmitglieder zuginglich. Nahe
re Hinweise enthilt der beigestellte It
fo-Kasten.

‘Wer sich vorab ein eingehendes Bil
von den Inhalten machen mochte, he
dazu bei einer Informationsveransta
tung Gelegenheit, die am Donnerstay
12. Janner, im 19 Uhr am LVH-Sitz i
Bozen stattfindet. |




